
Proposta

de valor
Diferenciação Escalabilidade 

Etapas de 

desenvolvimento

Canais de 

comercialização 

1 JOAO PAULO DA SILVA CANADELL MARTINEZJoão Paulo da Silva Canadell Martinez 5 6 4 4 7

2 Z-TEC ASSISTENCIA TECNICA CLEVERSON VICENTE ZAMBON 6 5 4 7 4

3 Tenq Ltda ME Ronaldo Faria Storck Eler 4 6 4 3 5

4 PAULO SERGIO RODRIGUES AMORIM 10534716709Paulo Sérgio Rodrigues Amorim 5 8 5 7 5

5 Estrutural Sul Capixaba LTDA ME Leonel Paulino Gonçalves 4 4 5 4 5

6 WORLD GOSPEL NEWS RODRIGO ESTEVES CORREIA 7 5 7 7 6

7 Mexpe Elton Guimarães Castro 1 1 1 1 1

8 Clean Rochas Comércio de Insumos LtdaHerman Krüger Figueira 1 1 1 1 1
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Sebrae UP Sul

AVALIDADOR: Renato Castelo
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PROJETO
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Grau de Inovação do Modelo de Negócios Potencial Potencial de Mercado

Notas de 0 a 10

5 6

MATRIZ DE AVALIAÇÃO DA CHAMADA:
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NR DA CHAMADA: 05_2014

8

Contexto Econômico

Relevância para o 

Mercado / Sociedade 

Alinhamento com 

a Economia Local, 

Nacional e Mundial
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Sebrae UP Sul

Renato Castelo

RESULTADO

DO AVALIADOR

7

Potencial de Mercado

Notas de 0 a 10
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